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Atdn en conservay pesca fresca en
Emiratos Arabes Unidos
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NEGOCIACION
PROCESO DE COMPRA

Decisién de compra

v" La decision de comprar la toman los directivos de las empresas en juntas.
v' Compran en cuanto ven una buena oportunidad, no es estacional.

v' Las decisiones de compra se basan en calidad, presentaciéon y precio.
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NEGOCIACION
CULTURA DE NEGOCIO

Programar reuniones

v' Se recomienda realizar citas con antelacién de 15 dias y hacer un recordatorio de
la misma 5 dias antes de la reunion. Se debe llegar puntual a las citas
considerando unos 10 minutos para cualquier imprevisto que pueda generar una
demora. Esto genera buena impresion. Si la contraparte tiene una demora no

debemos sentirnos ofendidos.

Codigo de Vestimenta
v' La vestimenta es formal.

Comportamiento

v' Si son locales de Emiratos, se les da la mano solo a los hombres, cuando el saludo es a una mujer se hace una venia.

v" Ala hora de negociar hay que hacer seguimiento y estar pendiente de los resultados que se generan en las reuniones,
no cruzar las piernas, no mostrar la suela de los zapatos ya que para ellos es una ofensa.

Comunicacion de empresas

v' Validar que la empresa importadora tenga trayectoria, considerar que el indice de empresas y poblacion flotante
en Emiratos es alto. Es el pais con mayor porcentaje de inmigrantes del mundo (90%).

v' Se recomienda ser muy preciso en los detalles del negocio, cantidad, calidad, precio, forma de pago.
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SERVICIOS

SERVICIOS Y ASESORIA AL EXPORTADOR

* Asesoria al emprendedor y exportador regular.
‘ « Formacién y capacitacion técnica.
* Programas y proyectos para el fortalecimiento del exportador.

* Fomento y promocion de comercio justo y sustentable.

SERVICIO Y ASESORIA AL EXPORTADOR
* Eventos de promocion comercial.

* Asesoria especializada.

* Desarrollo de contactos de negocios.

* Articulacion interinstitucional.

INTELIGENCIA COMERCIAL
. * Estudio de mercado sobre productos potenciales.
‘ * Estadisticas y analisis de comercio internacional.
* Guias y estrategias de accesos a mercados.
‘ * Informacion nacional de comercio e inversiones por sector.

PROMOCION DE INVERSIONES
 Informacion del clima de negocios, incentivos y oportunidades de inversion.
9 * Agendas especializadas y acompafiamiento con actores publicos y privados.

* Asistencia durante el proceso de inversion.

l * Atencion de requerimientos de informacién especifica.
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PRO ECUADOR
A MEJOR OPORTUNIDAD
PARA HACER NEGOCIOS
CON EL MUNDO

A través de nuestra red de oficinas a nivel nacional e internacional,
usted puede acceder a una amplia gama de servicios especializados
para internacionalizar los productos y servicios de su empresa.

Y td, ;qué esperas para empezar a hacer negocios con el mundo?

PRO ECUADOR Matriz Guayaquil: i
Av. Frandisco de Orellana, mz 111 Edificio World Trade Center, Torre A piso 13/ Telf.: 593 4 2597980 —

PRO ECUADOR Oficina Quito
Av. De los Shyrisy Holanda, Edificio Shyris Center, Planta Baja/Telf: 59323997226 .o

ﬁ PRO ECUADOR oeProjcuador e saeconsultas@proecuador.gob.ec Q www.proecuador.gob.ec




